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En el marco del
XXI Evento de Enlaces Productivos ENCUENTROS
aNEGOCILS

e InnovaCién TecnOIégica 2020 xxI enlaces productivos e innovacion tecnoldgica
encontraras el b2b Encuentros de Negocios

‘;QUE ES? Es el encuentro mas grande de negocios entre la industria
y proveedores estratégicos de productos directos,
indirectos y de servicios.

OBJETIVO |mpulsar el desarrollo de MiPYMes proveedoras dentro
de la cadena de valor.

Que los industriales a través de sus areas de compras
reciban propuestas de alto valor para el desarrollo de
proveedores y la

nel 19 al 22 de octubre presenciaremos magno evento de
caracter geoestratégico, en donde Emprendedores y MiPYMES,
podran identificar oportunidades de desarrollo y crecimiento, al
ofrecer sus productos o servicios a Empresas Anclas que estaran
disponibles médiate la dinamica de citas de negocios. A
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ENCUENTROS

PROVEEDORES SNEGOCIOS

xx1 enlaces productivos e innovacion tecnoldgica

Participa como actor clave dentro de nuestro
XXI Evento Enlaces Productivos e Innovacién
Tecnolégica CANACINTRA 2020, en la dinamica

de b2b Encuentros de Negocios como
empresa proveedora.

Sé parte de la proveeduria especializada con sello
CANACINTRA a nivel local, regional y nacional, entrega tu
propuesta de alto valor para el desarrollo de proveedores y
la sustitucion de importaciones de empresas ancla.

Modelo en Linea
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Paquete Plus en Linea 1. ENCUENTROS
¢{Qué incluye mi inversién? o BNEGOCI®RS

xx1 enlaces productivos e innovacion tecnoldgica

A +30 empresas ancla locales, regionales y nacionales disponibles para ti

Selecciona las empresas con las que deseas entrevistarte y presenta tu propuesta de valor ante

el comprador de la empresa de tu interés.
*Sujeto a disponibilidad de agenda del comprador
*Tiempo promedio en entrevista comprador -proveedor 15 minutos.

A Aparicion en catalogo digital de proveedores

Posiciona tu marca dentro del catalogo digital que se encuentra dentro de la plataforma del
evento, en la que durante 6 meses sera un directorio para compradores que soliciten
proveeduria.

A stand Virtual en Plataforma del evento (duracién 6 meses)

En un stand comercial son dos las acciones basicas: informar e interactuar -mediante la
presencia de un comercial que respondera preguntas, convencera y establecera puntos de
contacto para un futuro-.

Todo esto lo trasladamos a un entorno digital, el corazéon de la estrategia esta en la web del
evento que centra el contenido en el producto o servicio que se quiere promocionar.
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Paquete Plus en Linea ENCUENTROS
¢Qué incluye mi inversion? e SNEGOCIDS

A Streaming en Vivo de tu producto a través de Zoom y Facebook Live

durante el evento.

Durante los 4 dias del evento se te asignara un espacio para promocionar tu producto o
servicio en linea por medio de las redes sociales de CANACINTRA Coahuila Sureste , pagina
con mas de 11,000 seguidores.

A Promocién de imagen durante el evento con presencia de marca en
las redes sociales y Mailyng estratégico (12 publicaciones)

A Membresia Anual en Desarrollo de Proveedores
Servicio de desarrollo de proveedores en el cual se vinculan las necesidades expuestas por
compradores para tu postulaciéon directa con la organizacion.
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